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Business model

“"Het business model beschrijft de manier
waarop een organisatie waarde creeert,

levert en ten gelde maakt. ”
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Business Model Canvas

Het business model Canvas is een
krachtige tool om het business model op
een visuele en overzichtelijke manier in
kaart te brengen.

Deze tool is ontwikkeld door Alexander
Osterwalder & Yves Pigneur.
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Business Model Canvas #2
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Business Model Canvas #3
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Waarde propositie
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Waarde propositie #2

Het aanbod van de koploper, zowel

product als service, vertaald naar de
waarde van de klant.
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Waarde propositie #3

Wat is het aanbod voor de klant?
Bij welke behoefte past dit?
Welk probleem wordt er
opgelost?

Welke pakketten bieden we aan?
Is er een aangepast aanbod voor
bepaalde klantsegmenten?
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Verdien model

Key Partners @ | KeyActivities % | value Propositions 8% | customer Relationships @ | Customer Segments 3@

W0 ase cur Wy Pt B L L T T p———— WIS Ve 33 we Gty 13 e CustaTert WIK Ty Of (AT s A Of St e we e Ceng et
W s by sy ne Do, e Which ane of our CLstomer's protheTs are we Comtarrar Segreants expect s o extatieh 0 s Pt it eest—
W Gy EBaosTes WY e MDAV VY partreryi st et courge? oy 1) et ) A - h et
W Gy Aatnn G e s g e smarat What Dundies of rOGLCES 4N JETVCES e W Whch anes have we estadiared? o~ —
OV 10 SN Cuslinves Segrent® w0 [y PGt wih T rest of our ——
st rn s e, Which CLstomer needs % we sesfyng? Dumnans moce? e
o vt ey [revosird ow contly e ey? ——
i o v et s retieend [— e
A o S T 4 W ety — —
Pt s
Cemen T e
R oyt
o oo e
Pt —
- D
ot aaren
e
P
S

Key Resources a Channels NS

e THOLGE e Cuanes 30 as CustaTer Segrens
s Drtn b e’ Curhrne Reraige’ i e eyt
s Srearal e a0 TG T O
. s Ohareaty v ed”
T ——— WNCH s wors e
- i B s
e e w2 g e i s e
—™
f——
—
B
5

Cost Structure

it
WAy ATt e e e e’

Py
e
e

it o oo
it o w




+

Verdienmodel

De manier waarop het bedrijf
meerwaarde creeéeert.
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Verdienmodel #2

1. Focus op je (potentiele) klant
2. Stem af op het hele business model

3. Zet in op meerdere inkomstenbronnen
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Focus op je (potentiele) kiant

IT'S NOT
ABOUT

YOU
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Focus op je (potentiele) klant #2

X

Vraag niet: Vraag:

Welk verdienmodel Waarom zouden
zou ik kunnen mensen mij betalen
gebruiken



+

Focus op je (potentiele) klant #3

Waarom zouden mensen
jouw betalen:

 Like a boss « Jut like me

- Be part of a mobb - Serve me

 Mystery and thrills  The clock is ticking

« I own this Sh*t « Reduce guilt/fairness
« Collection completion « Mine is bigger

- Keeping secrets « Show me the numbers
« Harder, better, faster « Call me maybe

« The VIP-treatment  Fear of missing out

« Push the buttons
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“Like a boss” Mensen willen professioneel

overkomen

] Office

Home & Student
2016

Home & Business
2016

“Je wilt toch niet die manager/projectleider/... zijn die in een
vergadering Office Home & Student opent.”
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“Collection completion” Mensen willen het
allemaal hebben

Foro Rounded Extra Light OT Je hebt misschien
genoeg aan 1

Designed by Dieter Hofrichter in 2013 Formats Share This Page A\ {4
Published by Hoftype & &orv Elke o©  $ I+ font . Maar met

16 varianten in
totaal willen
e packages (best values are at Sommigen Ze

c15000 [ XD allemaal.
d1€3000 (3 EETD

Buy the font: Foro Rounded Extra Light OT is available in ths
the top)

Foro Rounded Complete OT
Foro Rounded Extra Light OT

Om zeker te zijn
en om alles
compleet te
hebben.

Enter sample text... v 36pt v . O RESET

AaBbCc Handgloves
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“Call me maybe” Mensen willen
communiceren

Alleen mogelijke partners zien
is niet genoeg, je wil in contact

O©Qlexa.n| ™=t

als het om daten gaat Bij veel dating sites moet je
hiervoor betalen
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Welk verdien model past het beste bij jou

business model

g

1. Productie model Verkoop van een fysiek product of dienst ‘

2> Abonnement model I(;?\Cfil;lgterhaalde toegang tot een product
3. Fee for service Betaal voor gebruik vandebron

4. Markup model Koop en verkoop met marge E
5. Commissie model Reken een transactie fee s

Geef andere toegang tot het gebruik van
merk/technologie/product

Biedt anderen advertentie ruimte op n
jouw platform

6. Licentie model Anne3Max

7. Adverstentie model
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Zet in op meerdere inkomstenbronnen
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Always assume there will be a fire

Todd McFarlane

Verduurzamen koplopers

Als een
verdienmodel
niet blijkt te
werken dan heb
je nog een
andere
inkomstenbron.

Ga er vanuit dat
er iets mis
gaat!



